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1. Praambel

Seit Mitte 2006 verfolgt die Steiermark eine neue Wirtschaftsstrategie: Unter dem Titel ,Innovation
serienmafig” will das Land kunftig zur ,Meisterin der am Markt umgesetzten Innovationen” werden.
Diese neue Wirtschaftsstrategie orientiert sich an sieben strategischen Leitlinien.

Innovation

Standortstrategie und Internationalisierung
Cluster, Netzwerke, Starkefelder
Selbststandigkeit und Unternehmerischer Spirit
Betriebliche Qualifizierung

Regionen und Infrastruktur

Innovative Finanzierung
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Ebenfalls in dieser Strategie festgehalten sind elf steirische Starkefelder, in denen bzw. mit denen
sich die Steiermark nach Feststellung der Potenziale, der Interventionsart und der detaillierten
Interventionsstrategie in den n&chsten Jahren international profilieren méchte.

Als operativer Arm des Wirtschaftsressorts richtet die Steirische Wirtschaftsférderung SFG ihre
Aktivitaten nach diesen Vorgaben aus. Wir verstehen uns dabei als ein Dienstleistungsunterneh-
men, das es sich zum Ziel gesetzt hat, entlang der strategischen Leitlinien die Uberbetrieblichen
Standortbedingungen in der Steiermark zu verbessern und zum wirtschaftlichen Wachstum von
Unternehmen und Regionen in unserem Bundesland beizutragen.

Zu unseren KundIlnnen gehéren in erster Linie Unternehmen in Griindung bzw. wachsende Unter-
nehmen und Unternehmenskooperationen. Daruber hinaus bieten wir unsere Dienstleistungen
jedoch auch Gemeinden, Koérperschaften o6ffentlichen Rechtes, natirlichen und juristischen
Personen und sonstigen Rechtssubjekten an, deren Tatigkeiten geeignet sind, die Umsetzung der
wirtschaftspolitischen Zielsetzungen maf3geblich zu unterstitzen.

Fur unseren Kundinnenkreis bieten wir unabhéngig von der Art des Unternehmens umfassende
Forderungsberatung, Bereitstellung von Informationen, Kontakten und Kooperationsmaglichkeiten
an. Dieses Angebot wird je nach Unternehmensart und Branchenzugehdrigkeit sowie der Art des
zu realisierenden Vorhabens durch monetére Hilfestellungen fiir Projekte erganzt.

Das vorliegende Aktionsprogramm spricht insbesondere die strategische Leitlinie Regionen und
Infrastruktur an. Es bewegt sich im Rahmen der EU-Wetthewerbsregeln, der Bestimmungen des
Steiermarkischen Wirtschaftsférderungsgesetzes 2001, der Allgemeinen Rahmenrichtlinien fir die
Gewahrung von Forderungen nach dem Steiermarkischen Wirtschaftsforderungsgesetz sowie der
Richtlinie fur die Steirische Wirtschaftsforderung SFG in der jeweils geltenden Fassung.
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2. Ziele des Aktionsprogramms Regionale Impulse fur die Nahversorgung

Nahversorgung sichert Lebensqualitat. Sie tragt wesentlich zur Werterhaltung des lokalen
Umfeldes bei und starkt regionale Wirtschaftskreislaufe. Voraussetzung dafir sind jedoch
tragfahige, lebendige regionale Strukturen.

Ziel der Férderung ist es daher, zum einen durch die Unterstiitzung von Nahversorgungsbetrieben
einen Beitrag zur Sicherung, Verbesserung und Attraktivierung der lokalen und regionalen
Versorgung der Bevolkerung in der Steiermark zu leisten und zum anderen durch die
Unterstitzung wirtschaftsorientierter Kooperations- und Innovationsprojekte im Rahmen des
LEADER Programms regionale Entwicklungspotenziale auszuschdpfen und nachhaltige Strukturen
zu schaffen.

3. Zielgruppen

Zur Zielgruppe im Rahmen der einzelbetrieblichen Nahversorgungsforderung zéhlen
Unternehmen mit Uberwiegendem Nahversorgungscharakter (in den Bereichen Gewerbe,
Handwerk und Handel), sofern sie als Kleinstunternehmen geméafl3 der Empfehlung der
Kommission vom 6. Mai 2003 betreffend die Definition der Kleinstunternehmen sowie der kleinen
und mittleren Unternehmen (Amtsblatt L 124 vom 20.05.2003) einzustufen sind. Daruber hinaus
mussen diese Unternehmen zum Einreichzeitpunkt bereits seit mindestens 2 Jahren bestehen und
mindestens ebenso lange operativ tatig sein.

Insbesondere zahlt dazu folgende Zielgruppe (Branchen):

Backer; Bandagisten; Bodenleger; Bucheinzelhandel; Copy-Shops; Dachdecker; Drogisten;
Einrichtungsfachhandel; Eiseneinzelhandel (inkl. Handel mit Glas-, Porzellan-, Keramik-, Haus-
und Kulchengeraten); Elektrotechniker; Elektrowareneinzelhandel; Fleischer; Fliesenleger;
Floristen; Fotoeinzelhandel, Gastronomiebetriebe (wenn im Rahmen ihrer Nebenrechte ein
Lebensmittelsortiment vertrieben wird), Gewerbliche Fotografen; Friseure; Ful3pfleger, Kosmetiker
und Masseure; Glaser; Goldschmiede; Heimwerker- und Bastlerbedarf; Kleidermacher (inkl.
Anderungsschneiderei); Konditoren (Zuckerbacker); Lebensmitteleinzelhandel; Maler; Optiker;
Papier-, Bduroartikel- u. Schreibwareneinzelhandel; Produzenten bzw. Vermarkter von
landwirtschaftsnahen Produkten (fiir den Bereich der Direktvermarktung), Sanitar- u.
Heizungsinstallateure; Schlosser (inkl. Schlisseldienst); Schuhmacher; Spengler; Tapezierer;
Textilreiniger und Wascher (inkl. Ubernahmestelle); Tischler; Uhrmacher; Zimmermeister.

Eine zweite Zielgruppe umfasst Kooperationen aus Unternehmen oder Unternehmen und
sonstigen Einrichtungen im Rahmen und MaRRgabe der LEADER Richtlinie (Regierungsbeschluss
vom 21. Januar 2007).

Im Wesentlichen handelt es sich um folgende regionale Initiativen:

Firmenkooperationen (KMU-Netzwerke, ARGE, etc.)

Vereine und Verbéande

Gemeinden und Gemeindekooperationen (z. B. Kleinregionen)
Sonstige natirliche und juristische Personen

N v
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4. Grundsatzliche Voraussetzungen

Gefordert werden Betriebe, deren zu férdernde Betriebsstéatte sich in der Steiermark befindet und
bei denen sowohl die bisherige Entwicklung als auch die geplanten Mal3nahmen erwarten lassen,
dass sie ihre Struktur den sich andernden Marktverhéltnissen anpassen und so in einem
verstarkten Wettbewerb bestehen kdnnen.

Die Erzeugung und Vermarktung landwirtschaftlicher Produkte kann nach Maligabe der
Bestimmungen der De minimis-Verordnung geférdert werden.

Eine Forderungsgewahrung an Unternehmen, bei denen die Voraussetzungen fur die Einleitung
eines Unternehmensreorganisationsverfahrens nach dem URG gegeben sind (wesentliche
nachhaltige Verschlechterung der Eigenmittelquote, Zahlungsunfahigkeit, Vorliegen der
Voraussetzungen fur Insolvenzer6ffnung) oder ein Insolvenzverfahren anhangig ist, ist nicht
maglich.

Anerkennungsstichtag
Anerkannt werden Kosten, die nach Einreichung eines Forderungsansuchens entstehen.
(Achtung: eine rickwirkende Anerkennung von bereits angefallenen Kosten ist ausgeschlossen!)

5. Forderbare Projekte und Kosten
5.1 Einzelbetriebliche Projekte

Gefordert werden Projekte, deren Realisierung die Struktur und die Konkurrenzfahigkeit der
Nahversorgungsbetriebe langfristig verbessern, die Nahversorgungsfunktion der Betriebe
nachhaltig sichern und zur Attraktivierung der regionalen Versorgungsstruktur beitragen.

! Beratungsmaflnahmen in den Bereichen Unternehmensinnovationen, Produkt- bzw.
Dienstleistungsentwicklung (einschlieRlich betriebswirtschaftlicher Beratungen),
Kooperationsentwicklung sowie Marktentwicklung. Gefoérdert werden ausschlieR3lich externe
Beratungskosten.

! Investitionen in die Betriebs- und Geschaftsausstattung, qualifizierte bauliche Malihahmen

sowie der Ankauf neuer Maschinen, Anlagen und Geréte.
Nicht férderbar sind Investitionen in Standardbiroausstattung, gebrauchte Wirtschafts- und
Anlagenguter, Grundstucke, reine Instandhaltungsmal3nahmen (z.B. Ausmalen der
Betriebsstatte), geringfligige Wirtschaftsguter, Kraftfahrzeuge (ausgenommen mobile
Verkaufsladen?), Leasingfinanzierungen sowie Betriebsmittelfinanzierungen.

! Marketingmalinahmen fir neue innovative Produkte oder Dienstleistungen. Gefordert
werden ausschlief3lich externe Kosten.

! Mobile Verkaufsladen sind Kraftfahrzeuge deren Ausstattung den Verkauf und den Transport eines Lebensmittelvollsortiments
unterstutzen bzw. ermdglichen (Kassa, Kuhlanlage, Verkaufsvorrichtung, etc.), die die Kunden betreten und die Waren praktisch aus
den Regalen entnehmen kdnnen. Transportfahrzeuge fir reine Lieferungen wie bei Zustelldiensten (z.B. Béacker) fallen nicht unter
mobile Verkaufsladen.
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5.2 Kooperationsprojekte im Rahmen von LEADER
Forderungsfahig sind insbesondere Malinahmen

! die eine Steigerung der Wettbewerbsfahigkeit des L&ndlichen Raums durch
Produktinnovation, Anwendung neuer Technologien, Know-how Transfer und
Verbesserung des Kooperationspotenzials Landlicher Betriebe bewirken; z.B. die
Entwicklung neuartiger Verfahren bzw. neuartiger Wege zur nachhaltigen Nutzung
natirlicher Potenziale und Ressourcen auf Basis von Produkt-, Dienstleistungs- und
Angebotsinnovationen.

! die eine Verbesserung der Lebensqualitat Landlicher Regionen bspw. durch die Entwicklung,
den Auf- und Ausbau neuer Formen des regionalen Leistungsangebots sowie eine
Verbesserung der Infrastruktur erreichen.

! die auf eine Inwertsetzung und auf den Marktaufbau lokal und regional bedeutsamer
Erzeugnisse und Stoffkreislaufe abzielen; darunter sind u. a. folgende Projektinhalte zu
verstehen:

! Entwicklung neuartiger Formen des Marktzugangs und des Verkaufs

! Entwicklung und Aufbau regionaler Vermarktungsverbunde

! Entwicklung von Organisationsformen bei der Vermarktung lokaler Erzeugnisse und
Verbesserung der Logistik

! Verflechtung innerregionaler Wirtschafts- oder Stoffkreislaufe

! Unterstitzung beim Aufbau betrieblicher und Uberbetrieblicher Kooperationsverbunde
(z.B. ,Handwerksregion“, ,Meisterstrasse”)

6. Forderungsart und -intensitat
6.1 Einzelbetriebliche Projekte
! Beratungskostenzuschuss in Héhe von max. 50% der anrechenbaren Projektkosten.
! Investitionskostenzuschuss in Héhe von max. 20% der anrechenbaren Projektkosten.
! Marketingkostenzuschuss in H6he von max. 30% der anrechenbaren Projektkosten.
! Innovationsbonus: Fir Projekte, die einen besonderen Innovationsgehalt erkennen
lassen, kann ein zuséatzlicher Bonus in Hohe von bis zu 10% der anrechenbaren
Projektkosten gewahrt werden.

Die forderbaren Projekte miissen ein Projektvolumen von jeweils mind. EUR 3.000,00 aufweisen.

Im Rahmen des Investitionskostenzuschusses konnen Kosten von max. EUR 100.000,00
angerechnet werden.

6.2 Kooperationsprojekte im Rahmen von LEADER
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! Projektkostenzuschuss

Der Projektkostenzuschuss ist ein nicht riickzahlbarer Zuschuss und umfasst Beratungs-, Sach-,
Personal- und Investitionskosten, die unmittelbar mit der Durchfihrung des Projektes
zusammenhangen. Die Forderungshohe richtet sich nach der Forderungswurdigkeit des Projektes.
Diese wird aufgrund einer durchgefiihrten Bewertung anhand eines vorgegebenen
Kriterienkataloges ermittelt.

7. Einreichstelle und Verfahren

Forderungsansuchen fir einzelbetriebliche Projekte konnen mit dem dafir vorgesehenen Formular
direkt durch das Unternehmen oder von ihm Bevollmachtigten (Kreditinstitute,
Beratungsunternehmen etc.) bei der Steirischen Wirtschaftsforderungsgesellschaft mbH,
Nikolaiplatz 2, 8020 Graz eingebracht werden. Die entsprechenden Unterlagen stehen auf der
Homepage der SFG unter der Internetadresse http://sfg.at zur Verfiigung. Férderungsansuchen fir
Kooperationsprojekte im Rahmen des LEADER Programms sind durch die Lokale Aktionsgruppe
(LAG) beim Amt der Steiermarkischen Landesregierung, Abt. 16 Landes- und
Gemeindeentwicklung, Stempfergasse 7, 8010 Graz einzubringen. Die dafir vorgesehenen
Formulare sind der entsprechenden LEADER Homepage der Landes- und Gemeindeentwicklung
zu entnehmen.

8. Laufzeit des Aktionsprogramms

Die Laufzeit dieses Aktionsprogramms erstreckt sich — vorbehaltlich einer vorzeitigen Revision —bis
31.12.2013.

9. Sonstige und besondere Hinweise und Definitionen

Auszahlung

Der Forderungsbetrag wird nach Abschluss des geférderten Projektes und der Vorlage
entsprechender Nachweise bzw. Erfillung allfalliger Foérderungsbedingungen im Regelfall auf
einmal ausbezahilt.

Finanzierung
Die Gesamtfinanzierung des Projektes muss sichergestellt sein.

Beratungskosten - Honorarbegrenzung
Die anerkennbaren Beratungskosten werden von der SFG mit projekt- und/oder branchentiblichen
Beratungshonorarséatzen bzw. Beratungshonorarkosten verglichen und allenfalls begrenzt.

Definition Kleinstunternehmen

Als Kleinstunternehmen gelten Unternehmen, die weniger als 10 Personen beschaftigen und deren
Jahresumsatz oder deren Jahresbilanzsumme € 2 Mio. nicht Ubersteigt.
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Bei der Berechnung der Mitarbeiterinnenzahlen und der finanziellen Schwellenwerte sind die
Unternehmenstypen ,eigenstandiges Unternehmen®, ,verbundenes Unternehmen* sowie ,Partner-
unternehmen“ gemaf der Definition der EU-Kommission vom 6. Mai 2003 zu beriicksichtigen.

»De minimis”-Regel

Die Gewahrung der Foérderungen nach dem gegenstandlichen Aktionsprogramm erfolgt auf Basis
der De minimis Regel. Im Rahmen dieser Ausnahmeregelung durfen Unternehmen unabh&ngig
von der UnternehmensgrofRe und dem Ort der Projektrealisierung innerhalb eines Zeitraumes von
3 Jahren Forderungen bis derzeit max. € 200.000,-- erhalten. Dieser Betrag umfasst alle Arten von
offentlichen Beihilfen, die als ,De minimis“-Beihilfe gewéahrt werden und berthrt nicht die
Moglichkeit, dass der Empfanger aufgrund von der Kommission genehmigter Regelungen andere
Beihilfen erhalt. Bei Uberschreitung der Grenze von € 200.000,-- kommt es zu einer aliquoten
Reduzierung der Foérderung. Der Forderungswerber ist verpflichtet, samtliche “De minimis”-
Beihilfen, die wahrend der letzten drei Jahre genehmigt oder ausbezahlt wurden, sowie alle zum
Zeitpunkt der Antragstellung bei anderen Forderungsstellen beantragten Férderungen vollstéandig
bekannt zu geben. Von einer Férderung ausgeschlossen sind Projekte bzw. Unternehmungen in
jenen Wirtschaftsbereichen, fur die keine ,De minimis“-Beihilfen gewéahrt werden durfen.

Subsidiaritat, Kumulierung

Vor der Festlegung der Art und Hbhe der Foérderung ist auf Forderungsmdéglichkeiten anderer
Forderungseinrichtungen bedacht zu nehmen. insbesondere wird in diesem Zusammenhang auf
die Forderungsmadglichkeiten der Austria Wirtschaftsservice GmbH (www.awsg.at) fur Projekte mit
einem Projektvolumen von mehr als EUR 25.000,00 verwiesen. Eine Kumulierung von
Forderungen ist mdoglich, jedoch sind die im Rahmen des EU-Wettbewerbsrechtes
hochstzulassigen Forderungsbarwerte zu bertcksichtigen.

Kein Rechtsanspruch

Aus der Zugehdrigkeit eines/r Férderungswerbers/in zu einer Zielgruppe dieses Aktionsprogramms
entsteht kein Rechtsanspruch auf Gewéahrung der beschriebenen Forderung.
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